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   台北市不動產仲介經紀商業同業公會 函
公會地址：11070基隆路1段111號8F-1
公會網址：http://www.taipeihouse.org.tw/
電子郵址：taipei-house01@umail.hinet.net
聯絡電話：2766-0022傳真：2760-2255       
受文者：各會員公司
發文日期：中華民國102年8月27日
發文字號：北市房仲立字第102115號

速別：普通件
密等及解密條件或保密期限：
附件： 
主旨：請踴躍報名馬先右講師主講「E化強銷3小時快速上手」實務講座!
說明：
一、本會教育訓練委員會鑑於7/16馬先右講師主講「商圈經營及見面談」實務講座深獲各會員公司好評，及為維護各會員公司之在職訓練權益，將再次邀請馬先右講師主講「E化強銷3小時快速上手」實務講座，有效提升貴公司經紀人員行銷能力，務請 貴公司鼓勵經紀人員儘速報名，切勿錯失良機!

二、課程大綱：

    (一)如何挑選強銷案件篇
   1.何謂[主攻案件]? 有哪些[基本架構]?
         2.何謂[性價比]? 怎麼運用[性價比]來判別是否為A案?
         3.何謂[現在利多]? [未來利多]? 有哪些[元素]來組成?
    4.[成交行情]怎麼收集? 如何運用來增強此強銷案件的吸睛力?
    5.掌握[三況]=人、價、屋
    (二)強銷案件實戰個案解析篇
    1.影片觀賞、學習別人是怎麼介紹案件的? (從中去相互對照出其中的差異何在?)
    2.展示[優良]主攻案件：引導學員去探索其中的精華之處為何?
    3.行銷曝光優良案例：預售屋、新成屋、中古屋；豪宅、商辦、店面、一般住宅
三、馬先右講師學經歷：北京大學經營方略(EMBA)總裁高級研修班/國立台灣科技大學EMBA企管所畢業/永慶房仲集團實戰資歷18年/國際教練聯盟台灣總會會員
四、參加對象:會員公司所屬員工。(完全免費，本次僅限450名，採先報名先登記方式，額滿為止，敬請踴躍報名!)
五、時間：102年9月24日（週二）下午13：30報到(14:00～17:00) 
六、地點：公務人力發展中心福華國際文教會館2樓卓越堂(大安區新生南路三段30號)  
七、報名方式：請傳真2760-2255或e：taipei-house01@umail.hinet.net後，
              並請來電公會2766-0022林小姐確認。
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 報名表(傳真：2760-2255後，並請來電公會2766-0022林小姐確認。謝謝！)
	公司名稱：

	聯絡人：
	聯絡電話： 

	姓名：（共    位）


    ※為避免資源浪費，煩請報名後務必出席。座位有限，額滿為止!(450位)。感謝您！           
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